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Lampiran 02. Data Daftar Harga

Tabel 4.1

Daftar Harga BeliBarang-barangPreloved

No | Nama Barang Preloved Harga Beli
1. | Kemeja Tommy Hilfiger Rp. 150.000
2. | Celana Puma Rp. 150.000
3. | Crewneck New Balance Rp. 250.000
4. | Uniglo Jeans Selvadge Rp. 300.000
5. | Kaos Guess Rp. 250.000
6. | Hoodie Tommy Hilfiger Rp. 250.000
7. | Waistbag Stone Island Rp. 300.000

Lampiran 03. Data PenggolonganBiaya
Tabel 4.2

PenggolonganBiaya
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No | Nama Barang | BiayaPengiriman | BiayaPemeliharaan | BiayaPenyimpanan
Preloved

1. | Kemeja Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000
Tommy
Hilfiger

2. | CelanaPuma | Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000

3. | Crewneck Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000
New Balance

4. | Uniglo Jeans | Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000
Selvadge

5. | Kaos Guess Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000

6. | Hoodie Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000
Tommy
Hilfiger

7. | Waistbag Rp. 10.000 Rp. 5.000 Rp. 10.000
Stone Island

Lampiran 04. Data PresentaselLaba




Tabel 4.3
PresentaseLaba Yang Diharapkan

No Nama Barang Laba yang di % Laba
Preloved inginkan
1. | Kemeja Tommy Hilfiger | Rp. 100.000 | 66,66%
2. | Celana Puma Rp. 110.000 | 73,33%
3. | Crewneck New Balance | Rp. 170.000 | 68%
4. | Uniglo Jeans Selvadge Rp. 100.000 | 33,33%
5. | Kaos Guess Rp. 150.000 | 60%
6. | Hoodie Tommy Hilfiger | Rp. 150.000 | 60%
7. | Waistbag Stone Island Rp. 200.000 | 66,66%
RumusPresentaselLaba
% Laba = —9_ 5 100%
Harga Beli
1. Kemeja Tommy Hilfiger :% X 100%
= 66,66%
2. Celana Puma 2 % X 100%
=73,33%
3. Crewneck New Balance = % X 100%
= 68%
4. Uniglo Jeans selvadge = % X 100%
= 33.33%
5. Kaos Guess = % X 100%
= 60%
6. Hoodie Tommy Hilfiger :% x 100%
= 60%
7. Waistbag Stone Island = 22220990 s 1009
Rp. 300.000
= 66,66%

Lampiran. 05 Perhitungan Harga jualMenurutPemilik Usaha

Tabel 4.4
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Harga JualBarangPreloved denganMenggunakanMark up Method

No Nama Barang Harga Beli Harga
Preloved JualdenganmenggunakanMark
Up Method
1. | Kemeja Tommy Hilfiger | Rp. 150.000 | Rp.249.909
2. | Celana Puma Rp. 150.000 | Rp. 259.995
3. | Crewneck New Balance Rp. 250.000 | Rp. 420.000
4. | Uniglo Jeans Selvadge Rp. 300.000 | Rp. 399.990
5. | Kaos Guess Rp. 250.000 | Rp. 400.000
6. | Hoodie Tommy Hilfiger | Rp. 250.000 | Rp. 400.000
7. | Waistbag Stone Island Rp. 300.000 | Rp. 499.980

RumusMark Up
Harga Jual = Harga Beli + Mark Up

Kemeja Tommy Hilfiger
Harga Jual = Harga Beli + Mark Up
Harga Jual = Rp. 150.000 + 66,66%
= Rp. 249.909

. Celana Puma

Harga Jual = Harga Beli + Mark Up
Harga Jual = Rp. 150.000 + 73,33%
= Rp. 259.995

. Crewneck New Balance

Harga Jual = Harga Beli + Mark Up

Harga Jual = Rp. 250.000 + 68%
= Rp. 420.000

. Uniglo Jeans Selvadge

Harga Jual = Harga Beli + Mark Up
Harga Jual = Rp. 300.000 + 33,33%
= Rp. 399.990

Kaos Guess
Harga Jual = Harga Beli + Mark Up
Harga Jual = Rp. 250.000 + 60%
= Rp. 400.000

. Hoodie Tommy Hilfiger
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Harga Jual = Harga Beli + Mark Up
Harga Jual = Rp. 250.000 + 60%

= Rp. 400.000

Waitsbag Stone Island
Harga Jual = Harga Beli + Mark Up
Harga Jual = Rp. 300.000 + 66,66%

= Rp. 4799.980

Lampiran 06. Perhitungan Harga JualmenggunakanMetodeCost Plus Pricing

Tabel 4.5

Harga JualBarangPrleoveddenganmenggunakanMetode Cost Plus Pricing

No

Nama Barang
Preloved

Harga Beli

Harga
JualdenganmenggunakanCost
Plus Pricing Method
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1. | Kemeja Tommy Hilfiger | Rp. 150.000 | Rp. 291.655
2. | Celana Puma Rp. 150.000 | Rp. 303.327
3. | Crewneck New Balance | Rp. 250.000 | Rp. 462.000
4. | Uniglo Jeans Selvadge Rp. 300.000 | Rp. 433.322
5. | Kaos Guess Rp. 250.000 | Rp. 440.000
6. | Hoodie Tommy Hilfiger | Rp. 250.000 | Rp. 440.000
7. | Waistbag Stone Island Rp. 300.000 | Rp.520.000

RumusCost Plus Pricing

Harga Jual = Biaya Total + Margin

1. Kemeja Tommy Hilfiger

Harga Jual = Biaya Total + Margin

Harga Jual = (Rp. 150.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 175.000 + 66,66%
= Rp. 291.655

. Celana Puma

Harga Jual = Biaya Total + Margin

Harga Jual = (Rp. 150.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 175.000 + 73,33%
= Rp. 303.327

. Crewneck New Balance

Harga Jual = Biaya Total + Margin

Harga Jual = (Rp. 250.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 275.000 + 68%
= Rp. 462.000

. Uniglo Jeans Selvadge

Harga Jual = Biaya Total + Margin

Harga Jual = (Rp. 300.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 325.000 + 33,33%
= Rp. 433.322

Kaos Guess
Harga Jual = Biaya Total + Margin
Harga Jual = (Rp. 250.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 275.000 + 60%
= Rp. 440.000

. Hoodie Tommy Hilfiger

Harga Jual = Biaya Total + Margin
Harga Jual = (Rp. 250.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 275.000 + 60%



= Rp. 440.000

7. Waitsbag Stone Island
Harga Jual = Biaya Total + Margin
Harga Jual = (Rp. 300.000 + 25.000) + Margin
= Rp. 325.000 + 60%
= Rp. 520.000

Lampiran 07. Foto-fotoBarangPreloved
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Kemeja Tommy Hilfiger
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Celana Puma

Uniglo Selvadge



Crewneck New Balance

Kaos Guess
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Hoodie Tommy Hilfiger

Waistbag Stone Island

Lampiran 08. TranskipWawancaraPemilik Usaha @Bekasberkualitaz
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TranskipWawancara

e Pertanyaanuntukrumusanmasalah 1
(LatarBelakangPemilihanBisnsiBarangPreloved)

1. Ceritakan Awal mulamengenalbisnsibarang preloved dari

mana?
Awal mulanyadarihobiiyabisadibilangsukakoleksi fashion branded
terusadakeinginanbuatbisnisawalnyacoba-cobabuatakun di
Instragramternyatabanyakpeminatnyasampesekarang punya
tokobisadibilangmemulaibisnisdarihobi.

2. Sejakkapanandamemulaibisnis preloved?

Awal mulainyasihhhkaloknggak salah
sihsekitarsetahunatausatusetengahtahun yang lalu,
iyamasihdibilangbarusihhh.

3. Bagaimanaawalmulaandamemulaiberbisnis preloved?
awalnyasihdariMarket Place itu kayak sebuah  website
atauaplikasidari handphone yang memfasilitasi para
penjualbuatmemasarkanbarangnya, iya kayak sepertiwadahbuat
para pelakubisnisbuatjualan online gituteruscoba-
cobabukafacebookliatbisnis ~ preloved  ternyatabanyak  juga
peminatnya, nah
darisanaawalnyasayakeinginanbuatbukabisnisyaaa, itung-
itungmenyalurkanhobikedalambisnissinh,  dari  situ  sayabuat
Instagram khususbuatbisnis dan sampaisekaranglumanyanbanyak

yang suka



76

4. Apaalasanandamemilihbisnisbarangpreloved ?
Alasanyasihkarenahobi  yang pertama, terussiapasih  yang
nggaksuka baju branded, pastikalokudahpakek baju branded
prestisenya naik nah biasanyakan baju ataubarang kayak gitutuhhh
mahal iyauntukkalangmenengahmasihharusnabungbuatbelibarang,

terussekarangadabarang branded denganhargalebihmurahpasti pada

mau, apalagibuatcewekkalokudahbarang branded
terusharganyasetengahdariharga yang
barudengankondisimasihbagussyapastidibeli, nah  dari  situ

sayapikiradapeluangbuatbisnis preloved inigitu. Apalagisekarang
orang pada sukabelanjabarang-barangsudah kayak
kebiasaankitalahsukabelanja baju,
celanabuatmenunjangpenampilan.

5. Siapasaja yang berminatmembelibarang preloved?
Kalok yang belisihhyabanyakkandarikalanganmenengah kayak,
mahasiswaada juga yang belibuatkeperluankuliahkanpakek baju
branded, tapikalanganatas juga ada yang
belimisalnyabarangnyatuhlangkateruskebetulansaya punya
barangnyaiyadiabeli,
iyakalokbisadibilangsindarisemuakalangansihh  yang  belibarang
preloved

6. Bagaimanacaraandamemasarkanbarang preloved?
Jamansekarang, jaman era digital orang lebihsukabelanjalewat hp

iyamelihatpeluangnyajadisayalebihmemilihmemasarkanlewat
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media sosial, karenamenurutsayalebihmudah juga
buatkitamemasarkanlewat media sosial dan lebihcepat juga
kanmemasarkannyalewat media sosialtinggalfotobarangnyaterus di
upload teruskitakasikketerangankondisibarangsepertiapaselesai,
dihariitu juga pembelibisalihatbarangnyalewat hp mereka. Kalok
media sosialnyasihsayalebihmemilih Instagram
karenauntukkalangananakmudamenurutsayalebihsukaliat

Instagram.

. Apakahselamainiada request
daripelangganataupesananbarang preloved daripelanggan?
Kalokmasalahpermintaanlumayanbanyaksihcontohnyacariin -~ dong
sayabarang merk iniatau baju inisaya punya budget segini,
kalokuntukdapetbarangnyasayacaranyasayatanyatemensaya yang
sesame bisnis preloved ataunggaksayatanya di grupwhatsappjadi
kami punya grupkhusustemen-temen yang jualbarang preloved dan
di sana juga kitaberbagiinformasisoalbarang merk
iyasepertiitulahhh, selainitu juga sayakadangbongkarbarangpenjual
baju second dirumahmerekakalok di istilahkan thrifting

Dari kecenderungan orang
sukamembelibarangapakahadadampak yang dirasakan?
Untukdampak yang

dirasakankarenasekarangmasyarakattuhlebihsuka punya barang
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branded untukmenilaikemampuan orang lewatbarang yang
digunakaniyadampaknyakekitasihhlebihbanyak yang beli.

Hal apa yang membuatpelangganataupembelimembelibarang
preloved menurutandasebagipemilikbisnis?
Menurutsayasihkarenaitutadikarenajamansekarangitudinilaidaripen
ampilankalokudahpakekbarang branded
menurutnyamenaikankepercayaandiritapikadanguntukdapetbarang
branded itupasti mahal bangetnahhhkarenaadabisnisini orang
jadilebihmilihbelibarangyaabisadibilangudah  di  pakek orang
iyawalaupunkondisibarangudahpernahdipakektapikanmasihkeliata
nbaguslah yang lebihpentingkanharganyalebihmurahjadi orang
masihbisalahbeliitusinhmenurutsaya.

Apakahkendala yang dihadapidaribisnisbarangpreloved ?
Kalokendalasihadaaja Namanya juga bisnis gak mungkin gak
adakendalsejauhinisinhmasih normal lah, paling
mungkinkendalapengiriman yang lama
tapiitusihkendaladaripengirimanteruskalokdarikitasinhadabeberapa
pembeli yang gak terimasamabajunyapadahalkitasudahkasik tau
kalokkondisibarangsepertiinitapiitusekaliajasihh dan
untungnyapelangganngerti,
iyamasalahkomunikasiajasihhkarenakebetulanwaktuinidiabelilewat

online.

Pertanyaanuntukrumusanmasalah 2

(PenentuanhargaJualuntukbarang preloved)
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1. Berapa modal awalandauntukbisnisbarang preloved?
Kalokuntuk modal awalsihhsayabisadibilangkecilbanget, sayaawal
posting hanya 9 pcs baju sajaitu pun yang pernahsayabeli di pasar
second, iyakalokdihitungharganyasekitar 500 ribulahh,
iyakalokdilihatsihkecil modal awalnya.

2. Dari mana sajaandamendapatkanbarang preloved?
kaloksayadapetbarangnyaituadadari  thrifting  samadaribarang
preloved nah bedanyakalok thrifting
itukitadapetbarangdaripedagang second di pasar
kebanyakansihbarangnyadatengdari negara Singapore, korea dan
jepang. Nah kalok preloved itukitadapetbarangnyadari orang
pribadi. Untukharga juga berbedabiasanyasihhargabarangdari
thrifting itulebihmurahketimbangbarangdari preloved
karenakankalok di pasar kitabisalebihmudahtawarmenawarnya dan
barang di thrifting itukadangkita gak
jaminbarangnyahasilsoalnyakandapetnya juga dipasar,
bedahalnyakalokbarang preloved Kita tau siapa yang punya dan
kondisibarangterjaiminkeasiliannyaituajasinhsayadapetbarangdari
situ aja.

3. Bagaimanapemilihanbarang preloved?
Ataumenentukankriteriabarang preloved
Kalokitasihmenilaikondisibaranyalebihbagaimanakondisibarangter
sebutiyamasihdikatanlayakatautidaksepertiwarnadari baju

masihbagus, kalok baju adasablonnya gak
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adaretakataucacatlahdibilang, terusnggakadabolong, tag
bajunyalengkap, teruskitacekkeoriginalnyabarangnya.
Semisalcontoh brand apasih yang di bilangbermerk ,contonya
kayak brand guess, lacoste, adidas, siapa yang nggak tau merk itu,
siapa yang nggakpengenpunya barangitu, biasanya orang yang
suka fashion pastilebih tau merk
ataukeasilianbarangnyaterusbarangatau merk apa yang lagi hits
sekarang, itusih yang Kitacari.

Kira-kiraada target tidakuntukbarang yang harusdibeli ?
Kalok target sihnggakadaya, kitalebihkesebisamungkinbuatnyarik
brand ataubarang yang lagi hist gitu, karenakalokkitabanyak punya
koleksibarangpastibanyakpilinan yang bisadipilih, kadang juga
pelangganlebihtertarikkalokkitabanyak punya koleksibarang.
Bagaimanacaraandatransaksiantaraandadenganpemilikbaran
g preloved?

Jamansekaranggampangkitauntutransaksi, jadiadaduatransaksidari
online dan daripelanggan yang langsungketoko, kalokpelanggan
yang langsungketokokadangtransaksinyalangsung cash, nah
kalokbelinyalewat Instagram kitalewat transfer lewat bank dan
untukmilihbarangnyamerekakadang screenshot
barangnyaterusnantimerekamenanyakanhargarkitakasik tau
terjaditawarmenawarkalokudahjadikitakirimbarangnyalewatjneatau

pengiriman yang lain dan merekakirimuangnyalewat bank.



81

6. Berapapengahasilandalamsebulandaribisnis preloved?
(Keuntunganbersih)
kalokpenghasilannyasihnggakmenentuiya, Namanya
kitajualankadangseharibisalebihdarisejutakadang juga
nggakadatergantungmusimnya juga jadikalokadabarang yang lagi
hits dan  Kitadapetitubisabesarkeuntungankitakadang  juga
kitanggakadapelanggan, tapisetahunterakhirsinadaaja yang
belibarangiyamungkinkarenasudahbanyak yang tau usaha preloved
ini

7. Bagaimanaandamenentukanhargajualuntuksetiapbarang
preloved (berikancontoh)
Kalokkitaiyanggakadahitungan yang pastiharusberapa-
berapagitucumanbiasanyakitahitungberapakitabelimisalkan baju
guess harganya 150 ribugituhteruskitanyarikuntungnya gak
banyakkatakanlah 50 % gitutinggaltambahinaja  dah
tuhberapaudahgituaja, yasama juga
kitaliatkondisibaranggimanakalokmasihbagusbangetyakitanaikinke
untugannyasebaliknya juga
kalokmisalkankanadacacatnyaiyanamanyabarangbekaskanpastiajaa
dakurangdikitgituiyaaabisadibilangkondisi baju
menentukankeuntungan yang pengendidapet.

8. bagaimanacaraandamenentukanhargapesananbarangtersebut

?
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samaajasihhhitung-
hitungannyacumanbedanyakalokdianyabelibarangbanyakiyasayaka
sikpotonganhargakarenabelibanyakituajasihnhhbedanyaselebihnyasa
ma, dan untukongkoskirimmisaldiabelilewat online
kitabebaninkemereka yang belisinh, samasamaajah.
Biaya-biayaapasaja yang dikeluarkandaribisnsi preloved?
Untukmasalahbiayasihhkarenakitabukatokojadisewatokoterus,
biayalistrik dan air dan biayaongkirsemisalkitabelibarang di
luarbali dan samabiayaperawatan baju
ajakitacucibajunyatapiitusinhnggakmenentu  yang  menghindari
baju Jamuranajasebenarnya.
Untukbiayapaketkuotakarenasayasendiriadminnyajadiuntuk
internet saya gak hitungkarenasaya juga menggunakan internet
untukkeperluanpribadisaya.
Adakahpatokanhargajualuntukbarang branded?
Atauriwayatbarangtersebut? dan
bagaimanacaraandamenentukanhargajual?

Sama ajasihkalokhitunganbarang branded
kitakadangliatbarangbarunyadulubiarkitatahuharuskasikberapaiya
paling setengahdaribarangbarunyaajasihhbiasanyasepetiitu,
soalriwayat baju
sihkarenakitabelumpernahdapetbarangkarenariwayatnyajadikita

gak tau itungannyagimana. Tapikadangkarena baju itu limited

edition harganyaitubisalebih mahal dari pada
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barangpertamabelinya. Contohajatemensayadapatbarang limited
edition sepatu Jordan hargabarunya kata sekitar 10 jutaanterusada
yang berminatterusditawarsekitar 20 juta,
iyadisituuntungnyakalokkita pas dapetbarang limited edition, kalok

di kami bilangnyadapethartakarung.

Lampiran 09. TranskipWawancaraPembeli @Bekasberkulitaz

Wawancaraterhadappelanggan @ Bekasberkualitaz:

1. Mengapaandamenyukaibarang fashion?

Andhika
“penampilanitupentingbangetapalagikalokkitamenggunakanbara
ng branded
Jadikaloksayalebihsukapakekbarangbrandekarenamenurutsayaba
rang branded membuatsayalebihpercayadiri,
karenaitusayaseringbelibarang preloved yang hitung-
hitunglebihmurahtapitetepbarang branded.”

Candra Dwipayana ‘kaloksayamemangsukabelibarangsepertijaket, celana,
kaosiyasukaajabelibarang kayak gitu,
iyabisadibilanghobisukakoleksibarang-barang fashion.

2. Darimanaandamengenalbarang preloved?

Andhika  “Awalnya tau  barang preloved dari Instagram

jadiwaktuitulagibuka Instagram terusliatbarang branded
bagusterustertarikbukaakuninstagramnyasayalupanamanyaapacuma

nwaktuitu di bio nyatertulisbarang preloved
caritahulahnanyakepemilikakunnyaituternyata preloved itubarang-
barangbekasawalnyaragubuatbelisoalnyadenger kata
bekasterussama yang punya
meyakiniakubahwabaranginituhbekastapikondisinya 99%
masihbagus, soalnyabarudipakeksekaliaja,

terusdarisanaakhirnyatahubarang preloved.”
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Candra Dwipayana®“ Awal tau barang preloved sihdaritemen,
jaditemenngasik tau kalokmaubelibarang branded
tapimurah mending belibarang preloved di Instagram.
Terus akucariketemulah Instagram @ Bekasberkualitaz,

awalnyaketemubarang yang
emangpengenbangetjaditertarikudah branded murah
pula.”

Mengapalebihmemilihbarang preloved?

Andhika “kenapamilihbarang preloved
iyakarnaalasanutamasihkarnamurahituudahpastisekarangkalokbe
libarang branded baru mahal banget mending belibarang
preloved branded tapimurahitumungkin yang membuat orang
lebihmilihbarang preloved ketimbangbarangbaru,
cumanbuatgaya-gayanajakantoh  juga gak diliat  baju
itubekasapanggak, yang diliatkanbarangbrandeitusihh.”

Candra Dwipayana “Kaloksayaiyakarenasayasukakoleksibarang fashion
teruskebetulanbarang branded itu mahal banget, jadi
mending
sayabelibekastapidengansyaratkualitasnyamasihbagu
stapinggakmengurasisidompet.”

. Sudahberapa kali andamembelibarang preloved dan

ceritakanpengalamanandamembelibarang preloved?

Andhika “Kalokbelibarang preloved sayasering,
pernahwaktuitumemintarianselakupemilikusahainiuntukmencari
kansayabarang preloved yang sayainginkan,
karenamenurutsayaiyakalokbelibarangdisinituhadaajabarangnya,
jadibiasanyasayananyabaranginiadanggakkalok gak
adabiasanyadiabilangbakalnyariinjadisayadapetbarang yang
sayainginkan yah lebihgampangkalokbeli disini.”

Candra Dwipayana
“Udahbanyakbangetlupasampekberapabelibarang preloved,
menurutsayabarang preloved yang sayadapet juga
bagusyaaawalaupunadakurangnyatapiitusesuailahsamaharganyakad

angkalokkitabelibarususahdapetnya dan

harganyaitulumayanbuatmenguraskantongmakanyalebih  mending
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belibekastapikondisibarudari pada
belibarangbarutapidompetnangiskan dan
lagiankalokbelibarangbekas juga orang pada nggak tau
itubekasapabaru. Dan aku salah satu orang yang sukabeli baju
branded tapikasianbeli baju mahal
tapidapetsatucobasekarangpikirkitaanggepaja baju guess
baruharganya 1 jt, terussamabelibekasharganya 300 rb, bisadapet
baju preloved 3 yakan mending
milihbekasdengankondisibagustapibanyakdapetnyadari pada

barutapicumandapetsatudoang.”
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