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WAWANCARA 1

Informan : Putu Agus Alit Pranamya

Umur : 24 tahun

Tempat, Tanggal Lahir : Padang Sambian, 13 Agustus 1996

Hari, Tanggal Wawanc

Waktu : 11.00 Wita
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Om Swastiastu Pak, saya mahasiswi Undiksha Jurusan
Akuntansi Program S1. Bisa minta waktunya sebentar
nggih Pak. Saya ingin mewawancarai Bapak mengenai
usaha UD. Biyanta Sokasi Bapak untuk pengumpulan
data skripsi?

: Nggih dik silakan, kebetulan Pak belum ada kesibukan.
: Sejak kapan Bapak mulai membuka usaha ini?

: Usaha ini dibangun sejak 3 tahun lalu dari tahun 2017.
: Bagaimana proses awal Bapak merintis usaha ini?

: Awalnya saya meminjam barang dari suplayer dan dijual

lagi ke toko-toko sambil mencari pelanggan. Kemudian
setelah berjalan lancar dan peluang pasarnya lalu

produksi sendiri.

: Bagaimana perkembangan usaha Bapak sampai dengan

saat ini?

: Ya cukup berkembang dilihat dari adanya perkembangan

dari tahun ke tahun sejak pertama kali berdiri.
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: Seperti yang kita ketahui bersama,saat ini situasi

ekonomi sedang mengalami kesulitan karena pandemi,
apakah usaha Bapak terdampak dengan adanya pandemi

ini?’

: Jelas sangat terdampak, terutama harga jual barang yang

anjlok dari harga normal menjadi setengah harga.

: Bagaimana proses produksi sampai dengan produk bisa

dipasarkan? mungkin bisa diceritakan secara singkat

proses produksinya pak.

: Pertama mengambil barang setengah jadi, maksudnya

sokasi yang setengah dianyam kami ambil di pengerajin
lalu kami lanjut prosesnya sampai selesai kemudian
diberi hiasan agar menaikkan nilai jualnya. Hiasannya
menggunakan tisu decopage.

: Apa saja bahan-bahan dan alat-alat yang diperlukan

untuk produksi?

: Lem natural, H20, kuas, tisu decopage, dan plastik.

: Kira-kira untuk pembuatan 1 sokasi itu membutuhkan

waktu berapa lama?

: Untuk satu sokasi minimal membutuhkan waktu 1 jam

sampail finish dihias.

: Apakah Bapak melakukan pencatatan keuangan ya

mungkin yang sederhana? Kalau belum, kenapa bapak
tidak melakukan pencatatan keuangan?

: Kalau yang sederhana ada tetapi bukan catatan keuangan

yang seperti seharusnya karena saya kurang paham apa

itu ilmu akuntansi.
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: Mengenai penjualan tiap bulannya kira-kira mengalami

peningkatan atau bagaimana pak?

: Di saat normal ada pasang surutnya dalam penjualan,

tetapi pada masa pandemic ini penjualan cendrung turun.

: Sejauh ini pendapatan dari hasil usaha sudah dipisahkan

dengan uang pribadi atau digabung begitu saja?

- lya, digabung dengan uang pribadi saya.

: Bapak dalam proses produksi sokasi ini ngajak karyawan

apa dikerjakan sendiri?

: Ada, karyawan yang saya pekerjakan sejumlah tiga

orang.

: Untuk bahan-bahan pembuatan sokasi ini diperoleh

darimana pak? Itu semua beli atau bagaimana?

: Semua bahan-bahan yang saya gunakan diperoleh dari

membeli.

: Apakah pernah ada pelanggan yang telah menerima

barang tapi belum melakukan pembayaran? Kalau

pernah kira-kira berapa totalnya?

: Ada, satu toko sebesarl.500.000 piutang dagangnya.

Saat ini Kira-kira 10 toko yang masih mempunyai

piutang.

: Untuk modal awal usaha ini bapak dapat darimana? ada

pinjaman di bank atau mungkin tabungan?

: Pertama modal awal saya peroleh dari meminjam

tabungan mertua

: Berapa kira-kira jumlah modal awal usaha ini pak?

: Modal awal yang saya gunakan 3.400.000.
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: Untuk pengiriman barang, biasanya bapak/ibu yang

langsung mengirimkan ke pelanggan atau bagaimana

pak?

: Dari awal saya melakukan sendiri pengirimannya sampai

sekarang masih saya yang menangani pengiriman ke
toko-toko langganan. Sambil mencari pelanggan baru

dan memperluas jangkauan pasar.

: Bapak/ibu mempunyai  kendaraan  khusus untuk

pengiriman barang tidak ? Intinya yang hanya digunakan
untuk kegiatan usaha. Apa menggunakan kendaraan

pribadi juga?

: Dengan kendaraan pribadi saya.

: Usaha ini kan sudah cukup lama pak yaa? berarti sudah

banyak pelanggan yang membeli hasil produksi pak ya?

: lya sudah banyak. Terkadang sampai kewalahan dalam

memenuhi permintaan pasar, apalagi saat menjelang hari

raya.

: Untuk pemasarannya bagaimana pak? sehingga

mendapatkan banyak pelanggan?

: Dengan menawarkan langsung produk saya ke pelanggan

dengan memeberikan harga grosir.

: Usaha Bapak/ibu ini kan sudah tergolong UMKM ya?

Kira-kira bapak/ibu pernah tidak mendengar istilah
Standar Akuntansi Keuangan EMKM?

: Belum pernah dik. Sama sekali saya belum pernah

mendengar istilah SAK EMKM, ini petama kali saya
mendengar dari adik.



Pewawancara : Kira-kira Bapak/ibu tertarik tidak untuk membuat
laporan keuangan sesuai dengan standar yang berlaku
untuk UMKM?

Informan : Boleh, saya tertarik jika usaha saya mempunyai laporan
keuangan yang sesuai dengan SAK EMKM.
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